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银行精英转型泰康健康财富企业家
HWP绘就慕海琴职业新蓝图

慕海琴，原中国邮政储蓄银行资深从业
者，现泰康人寿陕西分公司健康财富企业家，
是西安城北营销服务部创始人之一，打造了

“繁华”HWP精英团队，她以非凡勇气和卓越
智慧在人生的浩瀚长卷中，书写着自己的璀
璨人生。自古开辟新途易，维持成果难，慕海
琴由银行业投身泰康健康财富规划师的职业
转变，自一个成功迈向另一个成功，不单需要
勇气，更是智慧与能力的精妙融合。在慕海
琴看来，一切过往皆为序章，在保险、资管、大
医养这条路上，只有专业深耕，孜孜不倦，提
升服务，为更多的客户提供“更健康、更长寿、
更富足”的生活才是职业的向往。通过多年
的努力，我们看到一个外来打拼的女孩，可以
成长为回馈社会的担当者，同时也看到了一
位向上向善的行业精英，慕海琴始终坚信“意
气风发不在一时，持续奋斗才是英雄”，我们
也深信她终将勾勒出人生奋斗的壮美画卷，
收获满园花开。

黄土地上的成长与抉择

在甘肃庆阳广袤的黄土地上，慕海琴出
生并成长。那里的风沙未折其志，反倒铸就
她坚韧的品格；那里的暖阳赋予她乐观的力
量，让她满怀希望地直面生活。

毕业后，她就职中国邮政储蓄银行辛
勤耕耘七载。她将青春与热情全然倾注于
工作，凭借扎实的专业知识和敬业精神，赢
得同事与客户的赞誉。本在邮储银行成绩
斐然的她，为给孩子更优渥的学习环境，于
2018年毅然辞去稳定工作，举家奔赴陌生
的西安。

初至西安，这座繁华而陌生的城市对慕

海琴一家而言，充满未知与挑战，一切皆需从
零开始。这一年，她给自己放了长假，在难得
的闲暇中，静心思考未来方向，这也为日后加
入泰康埋下伏笔。2019 年，二宝降临，她深
知这是生命赋予的责任与幸福，鞭策自己必
须取得更大成就，为家人打造美好未来。

努力中的坚守与突破

人生即选择，你的选择决定了你的经历，
你的经历又会影响你的选择。

2020年，重新起航的慕海琴，在一次偶
然的机会，通过一场创业说明会接触到了泰
康。在人生的十字路口，慕海琴内心有了一
种声音，“这是一份可以干一辈子的事业。”

事有必至，理有固然。这个行业能赋予
人们更长的工作生命，也延长了实现自我价
值的时间长度。经过一系列的调研和对比，
她加入了泰康人寿陕西分公司。公司强调吸
纳高素质人才，培养代理人走职业化路线，这
与慕海琴的发展规划不谋而合。

2021年，对慕海琴意义非凡。初入泰康
的她，在陌生环境中无人脉、无社会关系，宛
如职场小白。但靠着一股钻研劲，凭借着专
业的服务，以及泰康人寿优质的保险+康养
保障产品，短短三个月，她凭借不懈努力与卓
越的领导才能，成功组建一支 83 人的团队。
在这激烈竞争中，她脱颖而出，被聘为营业部
经理，且是唯一的女经理，由此开启泰康的辉
煌征程。

同年7月，HWP 项目落地西安。慕海琴
以敏锐的市场洞察力，果敢对团队进行绩优
队伍转型。她深知，泰康推出的健康财富规
划师(HWP)是一个创新职业。这一决策充满
挑战，但她坚信，唯有勇于变革，方能在激烈
竞争中崭露头角。

转型中，慕海琴引领团队转变观念、学习
适应新业务与市场机遇，所有问题在团队的
持续学习中逐一化解。她深知泰康的长期主
义“目标纯正，心无旁骛，做正确的事，时间就
是答案”，会给予团队信心与成果。她亲自参
与培训，与成员深入交流，分享经验心得，助
力他们克服困难，适应新业务模式。同时，密
切关注市场动态，及时调整策略，确保团队前
行方向无误。

健康财富企业家慕海琴表示：“泰康人寿
正在着力培养健康财富规划师(HWP)，帮助
保险代理人实现从传统保险产品的销售者向
高净值客户健康和财富管理规划者的转变。

正因这是黄金赛道，团队才能高速驰骋，且未
来必将愈发迅疾。”

拥抱泰康传奇并未止步

专业、专注、正知、正念，这是慕海琴定下
的服务理念，也是慕海琴及其团队坚守的保
险信念。在她的执着努力与精心引领下，知
识体系不断丰富、完备，营销经验不断复盘和
累积，慕海琴逐步开发了一套具有自己特色
的专业化销售体系。究其精髓，慕海琴直言
道：“销售其实就是人性，懂得了人性，销售
并不困难。”如今她的团队汇聚各路精英，其
中 80%来自各家银行；20%来自万科、绿地、
保利地产以及医疗和互联网等行业。这样
一支卓越团队，在泰康大平台上紧跟公司战
略，不断优化业务流程，提升服务质量，在市
场中占据重要席位，成功挺进全省前五。她
坚信优秀是一种惯性，团队的每个人也在她
的影响之下迅速成长，独当一面。慕海琴也
因此晋升为健康财富企业家，缔造令人瞩目
的辉煌。

胸怀感恩，慕海琴及其团队践行着泰康
战略，把保险带给客户的承诺，对服务品质、
对专业素养的要求，体现在她的团队和所授
课伙伴们的一言一行之中。“HWP职业推出
以来，成为健康财富企业家是众多HWP努力
的方向，让更多的人接触到这个行业、接触到
这个职业，是我践行代理人专业化的一大人
生理想。”

慕海琴的经历激励着每一位在人生道路
上奋勇前行的人。在未来岁月，相信慕海琴
将继续勇往直前，书写更为精彩的篇章，同时
激励更多人勇敢追寻梦想，在人生舞台绽放
光芒。 王蒙


