
首席编辑：马智峰 美编：赵明月 组版：王震 校检：公大年席波

官方微博：新浪@三秦都市报
2025年2月17日 星期一 www.sanqin.comＡ3看点

西安地铁 14号线机场（T5）站
将于 2025年 2月 18日首班车起正
式开通运营。该站的开通标志着
西安地铁 14号线全线车站全部投
入运营，进一步提升了市民及旅客
的出行便利性。

地铁与航空“零距离”

2月16日上午，记者实地探访
了机场（T5）站。地铁 14号线机场
（T5）站站长奚望介绍，该站位于西
安咸阳国际机场 T5航站楼东侧，
紧邻航站楼，地处机场过夜用房
与停车楼之间。车站为两层岛式
结构，总建筑面积达 16000余平方
米，站厅位于交通中心首层换乘
大厅内，站台则位于地下一层。
车站的建成投用，实现了地铁与
航空、公路等多种交通方式的无
缝衔接，极大提升了市民及旅客的
出行效率。

记者在现场看到，车站公共
区域的装修风格与机场航站楼
协调统一，结合 14号线“武士铠
甲”的设计元素，以天空云海为
设计概念，提取曲线与纹理元
素，通过装饰手法与造型灯具的
结合，营造出极具现代感的空间
氛围。站徽设计以飞机飞跃姿
态为主题，既展现了陕西蓬勃发

展的态势，又凸显了车站的交通
枢纽功能。

5分钟快速换乘

记者实地体验了从地铁站到
T5航站楼出发层的换乘流程。乘
客乘坐地铁 14号线到达机场（T5）
站后，可通过扶梯或直梯抵达宽敞
的站厅，经出站闸机出站后，向西
步行至停车场或乘坐扶梯直达航
站楼二、三楼出发层大厅办理登机
手续，全程仅需5分钟左右。

从T5航站楼到达层前往地铁
站的乘客，飞机抵达后，可通过到
达层出口向东步行至航站楼负一
层地铁 14 号线机场（T5）站厅非
付费区，经安检后购票乘车。为
确保客流秩序，地铁方面已规划
了清晰的客流行进路线，避免进
出方向客流交叉，保障换乘过程
顺畅有序。

地铁运营时间
及服务信息公布

西安地铁工作人员介绍，机
场（T5）站开往贺韶方向的首班车
发车时间为 6:04，开往机场西
（T1、T2、T3）方向的首班车发车时
间为 6:29；开往贺韶方向的末班
车发车时间为 22:24，开往机场西

方向的末班车发车时间为 23:
22。乘客乘坐西安地铁 14号线列
车，约半小时即可抵达机场（T5）
站，极大方便了市民及旅客的航
空出行需求。

乘地铁
可选择多样化支付方式

陕西城际铁路有限公司客运
部部长助理李建伟表示，机场（T5）
站的建设采取了“先土建后机电”
的分期施工模式。由于车站机电
工程与机场三期扩建工程同步进
行，施工过程中面临“边运营、边建
设、边调试”的复杂局面，同时还需
应对交叉作业范围广、施工难度
大、道路变化多等挑战。

为确保工程顺利推进，建设单
位与机场建设指挥部建立了常态
化沟通机制，强化项目管理，狠抓
工程进度，最终顺利完成了各项关
键节点目标。目前，车站人员配备
已全部到位，各类突发事件演练及
相关文本编制工作已完成，运营筹
备工作全面就绪，确保2月18日顺
利开通运营。

西安地铁工作人员介绍，机场
（T5）站进站支持单程票、一卡通、
二维码及人脸识别等多种支付方
式，满足乘客现金、二维码支付、数

字人民币支付等多样化需求。车
站还增设了智能POS机设备，为持
外卡乘客提供更加便捷的支付体
验。此外，出站闸机处增加了乘客
自助终端，可快速处理车票查询、
补票扣费等票务业务，进一步提升
乘客出站效率。

地铁站贴心服务
保障乘客出行

地铁 14号线机场（T5）站开通

后，将持续提供爱心预约、空轨联
运、爱心接力等特色服务。乘客
可通过网络或电话提前预约，享
受信息咨询、引导护送、陪伴至机
场工作人员接力处等贴心服务，
确保出行安全便捷。西安地铁还
将继续开放意见征集箱，认真梳
理市民乘客的合理化建议，建立
整改清单并限时整改，不断提升运
营管理水平。

文/图 本报记者 张彦刚

西安地铁14号线机场（T5）站明日开通运营

从地铁站到航站楼办理登机仅需5分钟

销售门店订单量攀升

“购买新能源车有国家补贴，
厂家也会有补贴，4S店还有额外的
优惠，比如你现在看到的这辆新能
源货车，年前售价 8.6万元左右，现
在仅售 8万元左右，便宜了 6000元
左右。”在西部国际车城，某品牌新
能源汽车销售员王辉向顾客阮先

生介绍。
“旧车置换抵 4万元”“0首付”

“抄底价 7.19万元，现金直降 3000
元”……通过最大的优惠让利政
策入手一辆新车，对部分意向购
车者有着更强吸引力。“家里的国
产燃油小型轿车已经开了 7年多，
打算更换或者添置一辆新能源小
型货车，既能拉货，也不影响家人

正常出行。”阮先生表示，目前心仪
的车辆价格已经降至可以接受的
范围，将根据车辆配置进行最终的
确定。

随着客流的增加，销售门店迎
来送往，逐渐恢复活力，订单量也开
始攀升。“这个双休日算是春节过后
最忙的时段，大概一天能接待二三
十组顾客，忙得口干舌燥。”吉利汽
车销售员杨浚昨日对记者说。

车企推出多重优惠活动

2月 14日晚，位于大兴新区大
型商业综合体一层的比亚迪新能
源汽车销售大厅里人气爆棚，前来
看车的市民络绎不绝。“今天来看
车的大部分是年轻人，他们更乐意
接受智能驾驶技术。”销售员小李
称，看车群体中，一部分抱着观望
的态度等待合适的时机，一部分认
为在各种政策加持下感觉目前很
划算，就提前来店里了解购车政
策，直接买车。

“这辆车年前咱们来看的时候
售价 17万元左右，现在不到 16万
元，还能再优惠 5000元。”市民于敏
和家人来到零跑新能源汽车销售门
店惊喜地得知最新售价后，便在销
售员的带领下进行试驾试乘。

今年年初，特斯拉、小鹏、蔚来
等车企密集推出免息政策，以此刺
激销量增长。其中，小鹏X9推出了
0首付+5年免息政策，最高贴息金
额可达 5.7万元；智己 L6的起售价
降至 18.99万元，较上市初期价格下
调约 3万元。进入 2月以来，已有
十余家车企结合国家和地方政策，

推出部分车型“0息购车”“车价直
降”“保险补贴”“品牌置换补贴”等
多重优惠活动。

“90后”群体
最关注“价格战”

按照以往惯例，车企大多通过
现金优惠或直接降价来吸引爱车一
族。据统计，2024年共有227款车型
进行了降价，其中新能源汽车降价
幅度尤为显著，平均降价达到 1.8万
元，降幅高达9.2%；常规燃油车则降
价 1.3万元，降幅为 6.8%；总体乘用
车市场新车降价幅度平均为 1.6万
元，降幅达到8.3%。

进入 2025年，随着各大品牌新
车型的陆续发布，市场竞争愈发激
烈，春节假期一过，车市“价格战”便
迅速升温。车企聚焦金融优惠，纷
纷推出“免息贷款”“0首付”等销售
政策。在业内人士看来，这场“优惠
盛宴”为消费者提供了更多的购车
选择面，但同时也意味着行业淘汰
赛的进一步加速。

值得一提的是，有报告对新能
源汽车“价格战”人群分布显示，关
注新能源汽车“价格战”的用户呈
现出男性占比高、“90 后”为主的
特点。关注新能源汽车“价格战”
的用户群体中，超 7 成用户为男
性，男性消费者对于“价格战”的关
注度显著高于女性。从年龄分布
来看，“90后”群体成为关注“价格
战”的主力军，这一年龄段的人群
正值购车高峰期，对价格变动也尤
为敏感。

“其实在汽车销售中，多种促

销策略被广泛运用，比如新款车型
与老款相比，虽然调整了优惠政
策，但实际降价幅度并不明显，‘0
首付’购车方案实际上是需要顾客
承担贷款利息。”沣惠南路某品牌
汽车销售门店经理解安平称，由于
车型、价格不同，贷款的额度也存
在差异，为了满足顾客的个性化需
求，购车时，双方会围绕购车政策
进行协商，最大化满足顾客的购车
需求。

市场洗牌节奏加快

在业界看来，2025年的新能源
汽车市场注定更加激烈，车企间的
竞争趋势已经显现，市场洗牌节奏
将更加迅猛。

全国乘用车市场信息联席会秘
书长崔东树称，市场的蓬勃发展往
往与降价策略相伴随，而反之，萎
缩的市场则会导致均价不断上升。
对于未来市场发展潜力，崔东树
说，随着自主品牌不断提升技术含
量和市场定位，新能源汽车无疑将
在未来占据更多市场份额。预计未
来几个月，新能源汽车的贡献度仍
将持续上升，尤其是在低价位的纯
电动车和插混车型带动下，这一趋
势尤为明显。

市场的变化并不仅仅局限于价
格下降，更是多元消费需求的反
映。随着消费者对新能源汽车的认
知和接受度提升，传统燃油车面临
着前所未有的挑战。为迎接这股浪
潮，车企们必须在技术革新和产业
转型中寻找突破，抓住新机遇。

文/图 本报记者 张维

旧车置换补贴、免息贷款……

新能源车市“价格战”升温

地铁安检区。

顾客在门店看车并咨询。

2025年春节假期后，新能源汽车市场迎来新一
轮“价格战”。随着特斯拉率先打响“第一枪”，小鹏、
智己、广汽丰田等纷纷跟进。值得注意的是，随着各
大品牌新车型的陆续发布，市场竞争愈发激烈，车市
“价格战”迅速升温。但是，车企改变了往日惯用的促
销手段，聚焦金融优惠，将让利举措瞄向“免息贷款”
“零首付”等销售策略。


