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新华社北京2月21日电（记者
徐鹏航）继 CT、肿瘤标志物等检查
检验项目价格规范治理后，又一重
要价格治理成果，为 300多万需要
化疗及长期输液的患者带来好消息
——中心静脉给药将迎来降价!

国家医保局21日发函，向各地
通报中心静脉给药价格综合治理成
果，涉及输液港（PORT）、经外周静
脉穿刺中心静脉导管（PICC）和中
心静脉置管（CVC），相关费用将于
近日调整到位。

PORT整体费用将从 6000元左
右降至3300元左右；PICC整体费用
将从3000元左右降至1300元左右；

CVC 整体费用将从 800 多元降至
450元左右……降价的背后，是让
患者治疗更加便捷的暖心，也是为
患者和家属“减负”的安心。

中心静脉给药是一种通过靠
近心脏的大静脉直接输入药物的
方法，其所用导管直径通常只有
1.5毫米左右，却是患者的“生命通
道”。导管植入后，不仅可以在体
内留置较长时间，让患者免于反复
穿刺的痛苦，还能够让药物“直达”
心脏附近的大型静脉，减少血管损
伤。然而，其高昂的费用常常成为
患者的负担，甚至让一些患者对其

“望而却步”。

为了患者的健康福祉，国家医
保局持续开展价格治理，挤出流通
环节过度加价造成的价格水分。此
前，国家医保局已指导河南省牵头
进行相关耗材的省际联盟带量采
购，此次价格治理，则进一步引导更
多中心静脉给药耗材价格更合理。

“患者用得上可相对长期留置
在体内的给药装置，有利于减少长
期治疗带来的生理和经济双重负
担，也有利于提高相关产品的可及
性，促进提高医疗服务效果。”北京
协和医院临床营养科护士长孙文
彦说。

挤价格不合理水分、为患者“减

负”的同时，规范医疗服务价格至关
重要。

“中心静脉给药的技术劳务费
用，此前各地价格差异大，少数省份
价格高，大部分省份价格偏低。”国
家医保局有关负责人说，对此，此次
价格综合治理统一规范了相关医疗
服务价格项目名称和价格水平，国
家医保局指导少数高价省份下调价
格，其他低价省份适当上调价格，具
体价格水平可在基准价附近上下浮
动不超10%。

“中心静脉给药对于医护人员
的技术要求较高，对技术劳务费用
进行统一规范有助于更合理地体现

医护人员的劳务价值，也是对医护
人员的肯定。”孙文彦说。

价格治理，是减轻患者负担的
“暖心之策”，是沟通医患的“连心
之桥”，更是医改进入深水区的“破
冰之举”。据悉，国家医保局还将
持续开展医药价格治理相关工作，
让更多民生实惠温暖人心，照亮健
康之路。

“这条手链叫三马鞭，你看，它
有三种环，还有斜边，工艺很讲究。”

李洋介绍正在制作的一条男士手
链，“客户要在扣子上装个虎头，我

得先找出合适的模板，再根据链子
的整体比例，把虎头尺寸定在6到8
毫米之间。别看纹样尺寸不大，我
前后用了三天时间才完成。”

设计、熔金、锤打、焊接、抛光、
镶嵌……上午10时一开门，就有市
民带着自己的黄金首饰来改款定
制。在克重不变的情况下，一般只
需要支付每克15元的加工费。

“根本忙不过来，最多的时候一
天要接20单，已经算‘爆单’了。”李
洋形容自己的工作状态。

“两位师傅两班倒，早班从 10
点到晚上 7点，中班从 12点到晚上
9点。”李洋说着，手中的活不停，

“有些客户专门从成都、重庆赶来，
我们不能让人家失望，所以加班赶

工是家常便饭。”
在李洋看来，“打金”的魅力就在

于“因人而异”。他讲起一位身形圆
润的女士，一开始想定制素圈手镯，
可试戴后总觉得少了点韵味。李洋
凭借经验，为她推荐了泥鳅背手镯，
上手的那一刻，女士眼中满是惊喜。

“首饰是用来衬托人的，就像给
每个人找到最适合的‘光环’，让他
们的美更出众。”李洋笑着说。

从最初的原料到成品，一件金
饰要历经十几道工序，短则 40分
钟，复杂的可能要一周甚至更久。

“每次制作前，都需要和客户耐心沟
通，把各种细节和可能性都讲清
楚。要是客户有特殊需求，我们还
得开模制作，耗时相对更长。”

金饰越小越考验打金人的水平。

“打金”订单“爆单”了

惠及300多万患者

中心静脉给药迎来降价

金价持续走高 黄金消费有了新变化

年轻人带火“打金”热
“您看这枚戒指内

圈可以从‘吉’‘顺’

‘福’里选刻字，外圈

再錾刻‘时来运转’的

纹路，既传统又时尚。”

2月21日，从业20余年

的珠宝技师李洋手持卡

尺，正为顾客量3.9克

金料的尺寸。

国际金价持续走

高的背景下，黄金消费

市场正涌动新趋势。

越来越多的消费者选

择带着祖传金器或投

资金条走进工坊，通过

“打金”让老物件变身

时尚单品。

所谓“打金”，就是

顾客自己带着金条或

者金料，送到金店加工

成首饰。

“90后”准新娘周

蕊的嫁妆清单里，就包

含三件特别的信物：将

外婆的龙凤镯改造成

素圈手镯，用母亲的金

项链打造新潮颈链，再

熔铸双方家庭的旧金

饰制作婚戒。

“相比直接购买，

这样既传承情感又节

省开支。”她告诉记者，

30.81 克的古法手镯

加工费仅616元，比品

牌金饰节省不少。

李洋来自福建，他的打金手艺
传承自家族。最初，父母做银饰、花
雕，那些精美的花纹，在他心中种下
了种子。

这些年，李洋四处求学，融合闽
工、福建工、苏工等多个流派之长，
不断打磨自己的技艺。

李洋回忆起自己学搓工的时

候，老师在铜板上画一条线，要求他
们拿着锉刀，一点点地磨，一点点地
搓，手磨出了泡，又变成茧，就为了
让线条的厚度、宽度都精准无误。

“打金这行，越小的东西越考验
功夫，因为操作空间小，一点瑕疵都
藏不住；特别大的物件也难，因为要
顾及的细节太多。所以每一次制

作，都是一场与自己的较量，要不断
雕琢、完善。”李洋表示。

如今，打金行业越来越多的人
依赖设备，可李洋始终坚守传统工
艺。他觉得，设备只是工具，真正的
灵魂还是手艺人的匠心。

他坦言：“生意能越来越好，
一方面是我们对自己要求高，做

出来的东西必须能和大品牌柜台
里的媲美；另一方面是现在有社
交平台，让更多人知道了我们。
但最关键的，还是大家认可我们
的手艺。”

工作台前，李洋手中的工具似有
生命一般，在黄金上游走、雕琢。目
前，他的订单已经排到了三天之后。

坚守传统工艺 订单排到三天后

在永宁黄金负责人李鸿淞看
来，性价比和个性化，是不少消费者
选择“打金”的理由。

根据《2024年黄金珠宝首饰市
场消费新洞察》显示，18岁至 34岁
的年轻人贡献了超过 1/3的黄金首
饰销售额。

“在这些消费者看来，品牌金店
里的产品溢价太高，比起直接购买
成品，打金成为他们置办金饰的首

选。”李鸿淞说。
其实，“打金”并非新兴行业。

早期的黄金首饰多出自小作坊，消
费者自带黄金原料进行加工或改
款。随着经济发展，机械化、标准化
的工厂生产逐渐取代了传统“打
金”，这一行业也逐渐走向没落。如
今在年轻一代消费者，尤其是“90
后”“00后”理性消费的带动下，打
金行业重焕生机。

面对市场井喷，从业24年的李鸿
淞却陷入了烦恼：技艺精湛的打金师
傅千金难求。李鸿淞坦言，行业对师
傅要求高，经验丰富的师傅更是稀缺。

为了满足业务需求，他组建的
“猎匠”团队足迹遍布全国，甚至不
惜“挖墙脚”。最终，找到了三位打
金手艺人，从业年限均超过 10年，
曾在苏州、上海等地学艺。

在李鸿淞看来，未来 3—5年，

打金行业竞争将愈发激烈，也会更
加精细化，分工将更加明确。

人才从哪儿来？为解决行业人
才短缺问题，李鸿淞计划今年4月在
西安开办培训学校，不仅满足企业自
身发展需求，为当地劳务就业作贡
献，同时也能向全国输送专业人才。

“初步计划 40天一期，每期培
训 10人，涵盖熔金、焊接、搓型、抛
光等打金全流程技术。”他透露。

年轻人热衷“打金”人才缺口如何填补

“打金”需要将黄金原料熔化、
冷却成一根金条，经过锻打、压型、
焊接、打磨、抛光等工序，再根据顾
客的需求做最后的设计、打磨，整套

“打金”流程才算完成。
如此繁琐的过程，店家如何做

到所谓“零损耗”？
珠宝技师陈健告诉记者，所谓

“零损耗”，通常是商家承诺承担损

耗部分。比如消费者拿 50克黄金
去加工，加工完成后商家仍会交付
50克的成品，但这并非真正意义上
的毫无损耗，而是商家将损耗成本
内部消化。

在社交平台搜索“打金”，各类
“体验帖”“经验帖”“避雷帖”不少，
网友最关注的问题主要集中在纯
度、耗损和成品工艺方面。

对此，陈健建议，首先选择有光
谱仪的商家。“在加工前可以用光谱
仪检测黄金原料的纯度，加工完成
后再次检测，能够有效保证黄金的
纯度和完整性。”

此外，尽量选择在消费者面
前进行开放式加工的打金店，

“在消费者眼皮底下加工，能增
加透明度，保障消费者权益。”陈

健表示。
他同时提到“选择单一加工

的商家”。“由于银子在烧化后具
有飞扬特性，若打金店同时进行
金和银的加工，飞扬的银可能会
粘到黄金上，影响黄金的纯度，所
以应尽量选择只进行单一黄金加
工的店铺。”

文/图 本报记者石喻涵

“打金”前 这些“坑”要小心


