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在西安莲湖区北院门街道梁
家牌楼，有一家特别的餐厅。这里
没有“欢迎光临”的招呼声，没有普
通餐厅的喧嚣嘈杂，所见都是店员
熟练的手语交流和真诚的笑容。
这里的服务员都为听障人士，他们
用独特的方式传递着真诚与温馨。

至味鲜美 匠心呈现

近日，记者走进这家餐厅，身
着印有“拍拍我”字样工作服的服
务员热情地用手语邀请入内就
座。由于餐桌上还放置着手势卡
牌，沟通起来也很方便。店内虽然
规模不大，但布置井然有序，环境
干净整洁。

该餐厅以套餐为主，减少了点
餐时的复杂沟通。其中，99元的两
斤牛排火锅套餐颇具性价比，服务
员上菜后，满满一锅牛排，分量十
足。吃完牛排，食客还能免费自取

30多种涮菜。
另一特色菜品五指毛桃土鸡

锅同样值得推荐。据了解，其食
材源自广东，选用清远鸡搭配五
指毛桃等药材烹制，味道醇厚鲜
美。另外，该店的秘制蘸料也为火
锅增色不少。

无声坚守 传递温暖

店里服务人员虽然听不见外
界的声音，但他们工作很认真很用
心：严格按照克重称量用料，一丝
不苟；随时会将店内卫生保持得干
干净净，不允许出现一丝瑕疵。他
们用真诚的笑容和贴心的服务，为
食客带来了独特的用餐体验。

如今，该餐厅吸引了众多食
客，其中不乏听障人士。其以爱为
桥梁，为听障人士搭建起实现自我
价值的舞台，也让更多人感受到了
无声世界里的温暖与力量。

无声世界筑梦起航

据了解，这家餐厅的创办，
源于一段机缘巧合。其主要创
始人之一唐超也是一位听障人
士。很多年前，他曾来西安学习
过厨艺。去年，唐超带领团队来

西安开设了牛排火锅餐厅，取名
“聆大拿”，将“聆听”寓意融入
其中。目前，“聆大拿”在西安已
开设有 5 家店，第 6 家正筹备开
业，已为 30 多名听障人士提供
了就业岗位。

本报记者刘姝罗雯雯

西安的这家餐厅很特别

餐厅服务人员与顾客用手语交流。

本报讯（闫迪尔 记者 冯红林）7月
3日，国网西咸新区供电公司工作人员
顶着高温，对10千伏151镐十七线26号
杆处进行红外测温。

为全面应对高温天气对电网设备
的影响，国网西咸新区供电公司成立保
供电工作小组，结合天气情况、线路状
况、隐患情况执行差异化巡视策略，对
重要供电线路、老旧配电线路、重点隐
患区段，增加巡视频次，加大巡视力度，
利用“人防+物防+技防”多措并举，通过

“望闻听诊断”等多种方式检查线路设
备状况，利用无人机、望远镜等设备，在
负荷高峰期，重点对辖区配电线路开展
巡视和测温工作。

截至目前，国网西咸新区供电公司
累计走访企业 295户，排查整治问题 88
项，消除安全隐患 60处，全力保障夏季
企业生产安全稳定。

测温巡视
消除安全隐患

7月 5日，中国酒类流通协会
和黄河两岸多省酒类行业协会
及酒企代表、营销专家聚首西
安，就清香型白酒高质量发展展
开研讨与交流，期间，共同发布了
《2025黄河两岸清香白酒发展共
识》，以期推动清香型白酒酿造技
艺的交流与传承，促进对清香文
化共性、产区共建、市场协同的深
入探讨，为清香酒的价值回归与
复兴注入动能。

凝聚黄河两岸力量
共谋清香白酒发展

当前，清香白酒正“东进南下、
西出北上”。陕西杜康酒业集团
董事长张红军表示，清香型白酒
正迎来一个生机勃发、潜力无限
的发展时代，白水杜康将以更加

开放的胸怀、更具竞争力的策
略、更有温度的服务，致力于深
化战略协同、赋能渠道伙伴、产
品价值共赢。

中国酒类流通协会副秘书长
赵禹指出，清香型白酒凭借独特的
口感风格等优势，蕴藏着巨大商
机。建议酒企注重新零售，拥抱电
商，在营销层面强化与C端消费者
的深度链接，主动满足用户需求。

青海省酒类行业协会会长陈
文博认为，清香型白酒清香纯
净，青稞酒以原料稀缺性和健康
功能性，成为清香白酒赛道的特
色代表。

河南省酒业协会常务副会长
兼秘书长赵书民认为，酒水饮料市
场是一个多元化的市场。在河南，
清香型白酒消费基础稳固，清香酒

销量好，是历史的必然。
陕西省糖酒副食流通协会执

行会长刘强认为，陕西白酒有三个
梯队，多个香型。当前，凤香型、清
香型白酒正迎来崛起机遇，杜康品
牌正成为振兴陕西白酒的领航者
与倡导者，引领本土酒企实现品牌
突围。

“适合自己企业战略的地域文
化故事，就是最好的。”甘肃省酒业
协会副会长兼秘书长李云提出，甘
肃拥有深厚历史文化底蕴，敦煌文
化更是蜚声世界。本土清香企业
需强化品牌营销叙事、讲好企业故
事，以文化赋能产品价值提升与市
场拓展。

山西汾阳市酒业协会秘书长李
爱峰表示，陕西的清香酒与山西的
清香酒因区域、原料、工艺、储存容器

和时间差异而有不同的风味，这也
呈现了中国清香白酒的多元魅力。

白水杜康加速跨越百亿产值
计划5年内实现5万吨产能

活动中，白水杜康发布白水
杜康 1957酒、白水杜康 1997酒以
及白水杜康陕西老酒系列新品，
同时公开了由栗永清等十余位酒
业专家组成的专家团对新品的鉴
评报告。

陕西杜康酒业集团常务副总
裁商景枫告诉记者，截至 6月 20
日，该集团上半年已完成全年
67.3%的销售目标任务。计划 5年
内实现 5万吨产能，加速向百亿产
值跨越，并冲击全国清香白酒行业
前十。

本报记者唐明军

7月 4日，陕煤集团榆林化学有限
责任公司携手 11家金融机构举办 1500
万吨/年煤炭分质清洁高效转化示范项
目烯烃、芳烃及深加工工程（简称二期
项目）融资签约仪式。

会上，陕煤集团党委书记、董事长
张文琪表示，陕煤集团作为省属特大型
能源化工企业，肩负着全省经济稳增长
的重任。二期项目作为目前最大的煤
化工项目，是国家能源发展规划的重点
项目，也是落实煤化工产业高端化、多
元化、低碳化发展的重要实践。他强
调，二期项目融资获批额度超 1000亿
元，单户最大批复达240亿元，创下了同
类项目融资规模的新纪录，首次实现无
担保信用融资，树立了产融协同的新标
杆。希望榆林化学有限责任公司以此
为契机，加快项目建设进度，提升资金
使用效能，与各家金融机构探索更深层
次的产融协同与融资融合，推动实现互
利共赢，为陕西经济社会高质量发展贡
献更大力量。

榆林化学有限责任公司党委书记、
董事长王会民介绍了二期项目进展及
一期项目生产运行情况。截至 6月底，
二期项目180天完成了所有长周期设备
订购工作。16个工艺包已陆续交付 15
个，27套基础设计已完成审查25个，桩
基、地下管网等工程已全面开工。

通讯员郭文静王肖飞

陕煤集团榆林化学公司
举办二期项目融资签约仪式

7月7日，淘宝闪购、饿了么联
合宣布：淘宝闪购日订单数超8000
万，其中非餐饮订单超 1300万；淘
宝闪购日活跃用户超 2亿。庞大
的数据背后，既有消费者忙着“薅
羊毛”的热闹场景，也有商家们忙
得不亦乐乎的身影。西安本土茶
饮品牌茶话弄就是其中之一。

小票打印机成最忙“打工人”

7月 8日，记者来到茶话弄西
安南稍门店。推开玻璃门，冷气混
着荔枝的甜香扑面而来。点单台
前，5位顾客同时举着手机扫码下
单。操作间内，几位店员分工明
确：一位专门负责处理鲜切荔枝，
三位专注于茶汤萃取与饮品调制，
其他的负责饮品封装与叫号。小
票打印机不断弹出外卖小票，“咔
嗒咔嗒”，几乎不停。

茶话弄品牌负责人上官金明
透露：“五六月份，我们的外卖订单

量总额环比增长了 153%，其中单
日最高订单数出现在 6月 28日。”
当天，茶话弄与饿了么围绕“长安
荔枝”爆品开展营销活动，助推外
卖渠道订单日环比增长达到
175%。

今年 4 月 30 日，淘宝天猫旗
下即时零售业务“小时达”正式
升级为“淘宝闪购”；5月 2日淘宝
闪购提前 4天全量上线，接入饿
了么的全量供给，依托淘宝天猫
丰富的品类宽度，为用户提供

“电商的低价，即时零售快速送
达”的体验。

店外，饿了么蓝骑士冯天雷正
麻利地将刚取到的 4 袋“长安荔
枝”茶饮放进保温箱。他告诉记
者：“自从有了淘宝闪购，我们的
订单量明显增加了。订单多了，
收入自然也跟着涨，每个月能多
一千元左右，这对我们来说可是不
小的提升。”

搭乘淘宝闪购快车
让长安味道走得更远

作为西安知名本土茶饮品牌，
如何接住这波“泼天富贵”？从茶
话弄的经验来看——那就是提前
备好料，跟着平台蹚路子。

“长安荔枝”的爆红，是产品策
略与市场需求共振的结果，也是淘
宝闪购提供的流量曝光与场景支
持，让更多消费者认识到了西安本
土特色品牌。

7月 2日，淘宝闪购宣布启动
500亿元补贴计划。在未来 12个
月内，淘宝闪购将通过发放大额
红包、免单卡、官方补贴一口价
商品等方式，用真金白银的补贴
给消费者带来实惠和便利。补
贴消费者的同时，淘宝闪购还将
面向商家推出店铺补贴、商品补
贴、配送补贴、免佣减佣等措施，
减轻商家负担，为商家创造更大

的生意增量。
记者在茶话弄门店观察发现，

平台给流量，它就把长安的故事讲
得更细：杯套印上写荔枝的诗，门
店摆上唐代茶器仿制品；平台推出
会员体系，它就搞多杯兑换冰箱贴
等活动。

行业数据显示，淘宝闪购带动
的市场总量从 5月的日均约 1亿
单，迅速增加至如今的日均 2亿
单。这也意味着，淘宝闪购单枪匹
马就拿下了增量市场的约 60%份
额，引发大消费市场格局生变的同
时，显著扩充了市场容量。

“2025年《政府工作报告》将
‘大力提振消费、提高投资效益，
全方位扩大国内需求’列为十大
任务之首。在这方面，淘宝这样
的平台能作为的空间不小。”中
国电子商会副会长兼秘书长彭
李辉说。

本报记者张永宁赵雨明

本报讯（记者 亓敏）近日，随着定
边县“千村光伏”项目实现全容量并网
发电，昔日闲置的荒地、屋顶，如今正源
源不断地将阳光转化为真金白银，65个
关联村集体自此拥有了稳定增收的“阳
光存折”。

据了解，定边县“千村光伏”项目全
容量并网发电后，关联村集体年收入均
可突破10万元大关，为村级组织发展公
益事业、改善基础设施、带动村民共同
富裕提供了稳定可靠的资金来源。

面对“千村光伏”项目规模大、布点
散、并网要求高的特点，国网定边县供
电公司主动担当，深度融入项目前期，
落实“三零”“三省”服务举措，组织精干
力量，全程参与项目方案编审，凭借专
业视角对并网技术路线、接入系统设计
等关键环节提出优化建议，确保方案科
学可行。同步开展密集的现场勘查工
作，技术人员深入每一个规划点位，实
地查勘地形地貌、电网架构及接入条
件，为项目精准落地打下坚实基础。

定边“千村光伏”项目
并网发电

淘宝闪购日活跃用户超2亿

西安本地茶饮品牌借势爆单

黄河两岸酒业代表聚首西安

共话清香白酒高质量发展


