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在辞旧迎新之际，本报推出特别策划“展望·2026”全媒体报道，通过采
访五位不同行业的从业者，以“一人一故事，一岁一展望”为主线，倾听他们对
2026 年的期盼与寄语，这些平凡个体的心声，如点点微光，既映照出个人命
运的轨迹，也折射出社会发展的壮阔图景。

前进的方向

这一年，在西安市碑林
区长安路街道朱雀北区社区
党委书记邓琳看来，所有的
感动都来自可爱的邻居们。
楼院长吴阿姨从“被服务者”
变成了“服务者”，陈师傅在

“技术帮帮团”里找到了自己
的价值，老党员用经验化解
邻里间的矛盾。这些变化，

就发生在每个楼道、每个家
庭——社区居民真正从“熟
悉的陌生人”变成了“温暖的
共同体”。

社区努力搭台铺路。今
年，办公楼改造成了儿童之家，
养老服务站也增添了新空间，
开办了老年大学，社区食堂还
为独居、困难老人提供免费餐

食，让辖区老人老有所乐、老有
所养。

邓琳表示，新的一年，朱雀
北区社区会继续聚焦“一老一
小”。计划拓展“社区微养老”，
不只是送餐，更注重精神陪伴；
同时盘活社区能人资源，更好
地服务老人和孩子，也让居民
的好点子落地生根。

邓琳说：“我期待，社区不
仅是一个住的地方，更是一个
情感相连、彼此帮助的‘温暖
共同体’。让每个人都能被看
见、被需要，微光汇聚，足以照
亮前路。2026 年，让我们继续
携手，把社区建成真正美好的
家园。”

        文/图 本报记者 李佳
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让每个人都能被看见、被需要

在航天固体动力产业迈向
智能化、数字化的浪潮中，中国
航天科技集团四院西安航天化
学动力有限公司班组长李波
身边悄然多了许多“机器人同
事”——它们或在自动化产线
上精准操作，或在试验场中实时
监测数据，甚至能独立完成复杂

的固体发动机装配任务。
面对这些“新伙伴”，李波

深刻意识到：唯有主动拥抱技术
变革，才能在这场产业革命中站
稳脚跟，成为新时代合格的航天
产业工人。“通过学习和掌握机器
人技术，我们可以从单纯的体力劳
动者转变为技术型、复合型人才，

参与到更复杂、更具创造性的工作
中。必须保持创新思维和学习热情，
勇于尝试新技术、新方法，不断探索
新的工作模式和业务流程。”

面对即将到来的2026年，李
波望着产线上与人类默契配合
的“机器人同事”，心中充满期待。
它们是工具，更是伙伴；是挑战，

更是机遇。“作为新时代航天产业工人，我
将以‘数智融合’为笔，以‘精益求精’为
墨，在固体动力事业的画卷上，与机器人
共同绘就属于中国航天的辉煌未来。我
愿做这场变革的参与者、推动者，让‘中国
航天固体动力’的金字招牌，在智能时代
绽放更耀眼的光芒。”  

                       文/图 本报记者 王嘉
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做智能时代的“工匠传人”

走进雁鸣湖畔的陌禅·湖侃
餐厅，赴一场晚宴，浪漫体验不
言而喻，这家氛围感拉满的餐饮
店生意红火的密码藏在不断优
化的营商环境里。

“我们的发展离不开政策
红利的精准赋能。‘一站式’政

务服务模式，让卫生许可证、
工商变更等手续高效办结，助
力我们顺利完成从单店到多
店、多领域的跨越，更直接拉
动了客流与营收，让企业敢于
投资打造特色门店，乃至布局
新 媒 体 、5D 光 影 等 创 新 业

态 。”陌禅文化创始人、董事长
董亚锋介绍，过去一年，团队
将政策支持转化为发展动能，
用实际成绩印证“政策托底 +
创新驱动”的发展路径。“我们
兑现了企业成立之初设定的
目标，将每日 1% 营业收入用

于社会公益事业捐助，截至 12 月
底，累计捐助善款达 14 万元。”

董亚锋表示，2026年，将带领团队
继续秉承创业之初的目标愿景，用真
心、真情，做好服务业，诚勤坚善，再创
佳绩。

                  文/图  本报记者 张维
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“让手机成为新农具，直播
成为新农活，这是我一直不变的
目标。”2025 年末，站在田间地
头，宝鸡市商务局工作人员、

“淘陈仓”公益电商平台负责人
李娜谈起直播助农的心得，话
语里干劲十足。她扎根乡土，
以“赋能培训+供应链升级”的

双轮驱动模式，让樱桃、花椒、
擀面皮等宝鸡特产搭上数字快
车走向全国。

“过去一年，我的核心是把
‘输血式推广’变成‘造血式培
训’。”李娜介绍，她将工作重心
从单纯的产品宣传转向农户赋
能，系统开展直播实操与 AI 工

具应用培训，手把手教农户搭
建直播间、设计带货话术。如
今，越来越多农户从“直播小
白”成长为带货能手，宝鸡特色
农产品借助数字渠道直达消费
者，年销售额稳步攀升。

展望 2026年，李娜有着清晰
的规划：“供应链是直播助农的关

键短板，下一步将重点推动产
品标准化与品牌化改造。”她
表示，将整合合作社资源，建
立从田间到餐桌的全链条品
控体系，同时持续对接主播与
平台资源，搭建常态化宣传销
售机制。

    文/图 本报记者 石喻涵

公益电商平台负责人李娜

数字赋能绘就乡村振兴新图景

从一开始跟着师傅学裁布，
到现在一摸面料就能知道遮光
效果，“80后”张泽从老家河北省
邯郸市来到西安经营窗帘生意
十多年，靠的就是货真价实。

2025 年，张泽除了实体店
的经营，还将生意扩展到了线
上。最初，他抱着试试的心态
拍短视频，从布料价格及加工
费用，到面料遮光等，以资深从
业者的身份为消费者讲买窗帘

的“避坑指南”。
“现在视频拍摄制作手法还

比较单一，谈不上多火，不过也
有一些外地的客户看了视频，比
较了几家产品，最终在我这儿下
了订单。”张泽说，之前线下生意
大多是客户之间介绍，服务对象
相对单一，在线上做生意面对很
多“陌生人”，更要靠实在获得对
方的认可。

在新的一年里，张泽计划将

直播提上日程，还要学习 AI 视
频制作，打算通过更加有趣的
方式将这个日常生活中所需的
产品展示给大家，为客户提供
更好的情绪价值服务。他表
示，“这些年来，西安人对生活
品质的追求越来越高，我的产品
不仅要升级，服务也要跟上。希
望以后客户提到‘靠谱窗帘’，就
能想到我。”
   文/图 本报记者 文晨
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